
Variableannuities
l

' avenirdel

' assurancevie
ouconceptmort-né ?

VenusdesEtats-Uniset
introduitsenFranceparAxaauprintemps2007

,

lescontrats

d

' assurancevievariableannuitiesreprésententauxyeuxdecertainsprofessionnels l

' avenir

dumarché .
Pourd

' autres
,

aucontraire
,

le conceptcomportetropderisquesencestemps
financiersincertains.

AGF

Tir
groupé . Unpeuplusd

' unanaprès
l

'

apparitionsurle marchéde
Capitalressources

, premiercontratà

annuitésvariables
(

ouvariableannuities
)

lancéparAxaFranceauprintemps2007
,

troisnouveauxcontratsdecetypeont
étécommercialisésl

' andernier
,

à

quelquesmoisd

' intervalle.
Qu' il

s' agisse d

' Accumulator retraite
(

Axa
Francedenouveau

)

,

d

' Allianzretraite
Invest4Life

(

AGF-Allianz
)

oudeTerred

'

avenir
(

LaMondiale
)

,

cestroisoffres
reposentsurle mêmeprincipedefonction

> LAURENT JUMELLE

« Nousnoussommestous
inspirésdeproduitsqui
existentauxEtats-Unis
depuisunedizaine
d

' années .
»

nement .
«

Nousnoussommestous
inspirésdeproduitsquiexistentaux
EtatsUnisdepuisunedizained

' années »

,

rappelleLaurentJumelle
,

directeurépargne
et

retraited

' AGF.
Assortis d

' unticketd

' entréerelativement
élevé

( plusieurs dizainesdemilliersd

'

euros
)

,

lescontratsvariableannuities
ciblentdesassurésd

' unecinquantaine
d

' années
,

soucieuxdeprofiter,

à partir
dela prisedeleurretraite

,

d

' unrevenu
complémentaire garantià vie

,

sanspour
autantsubirlescontraintes d

' unproduit
viagerclassique.

OPTIONSDEGARANTIES
Cescontratsseprésententcommedes
multisupports ( plusieursprofilsde
gestionplusoumoinsdynamiques peuvent
êtreproposés )

, récupérablesà
tout

moment et soumisà la
fiscalitédel

'

assurancevie
(y comprisenphasederentes

).

Leurgrandedifférencerésidedansla

garantiequ' ils
contiennent . Lorsquel

'

assurésouscrituncontratà annuités
variables

,

il contracteenmêmetempsune
(

ouplusieurs ) option( s

)

degarantie( s

)

complémentaire (

s

)

, quinonseulement
est

(

sont
)
censée( s

) prémunirson
capitalcontreunebaissedesmarchés

,

mais
enplusluiassurerunmontantplancher
derevenusviagerset

ce
, quellequesoit

l

' évolutiondesBourses.
Prélevéschaqueannéesurla valeurde
rachatducontrat

,

lesfraisdegaranties
acquittésparl

' assuréfinancentlesins

trumentsdecouverturequipermettentà

l

' assureurdes' engager d

' emblée à

servir
à

vieuncomplémentminimumde
revenus .

Dansunepremièrephase ,

les
revenusdistribuésà l

' assuréproviennent
durachatprogressifducapitalcumulé
sursoncontrat . « AvecInvest4life,

l

'

assurébénéficiependanttoutesaphase
d

'

épargned

' uneffetdecliquetannuelqui
permetdecapterdéfinitivementune
partiedela

hausseéventuellement
enregistréesurlessupports d

' investissementde
soncontrat et bonifiele complémentde

.. . CONTRE

> DANIELCOLUGNON
Axériavie

« Ceproduitcoûtetropcher
à l

' assuré et
il génèredes

dangerspourl

' assureurqui
estgarantendernier
recours

.
»
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ACCUMULATORRETRAITE

? Assureur : AxaFrance
? Versementmin .

à l

' entrée :

De3o000- à loo000
- selondifféré

? Agedusouscripteur : min . 25ans
max . 73ans

? Périodededifféré : min . 2 ans
max

. 3oans
? Frais

(

max.
)

: surversement :

4 ,85%%.

Gestionannuelle :
0 ,96%%

? Coûtdegarantieannuel : 1

,4

%%ducumuldes
versementsnets

? Rendementmin . garanti à la souscription :

3

%%
à

5

' Vo

selonl

'

âged

' entréeenphasededistribution
? Modederevalorisation : revalorisationannuelle

de1

,5

%%duversement
, garantiepourle calcul

ducomplémentderessource + enphasededistribution
,

haussedel

'

épargne« captée » tousles
5

ans
(

déduction
faitedesfraisducontrat

et descompléments
deressourcesdéjàversés

)

? Supportd

' investissement
: Stratégieretraite

(
50%%en

euroset 50%%sur
le FCPdiversifiéAxastratégieretraite

)

? Revenuminimumgaranti à 65ans
, pour5o000

-

investis à 5oans : 2 500-

abOoletaarretafatu"

le

*

ressources minimumgaranti »

, précise
LaurentJumelle . Dansunesecondephase ,

si le capitalcumulénesuffitplusà

assurer le revenuviager,

c' est
la garantiequi

prend le relais.

COUVERTURES FINANCIÈRES
Toutela difficultépour l

' assureurconsiste
doncà monterunecouverture financière
susceptibledetenirlespromessesdu
contratjusqu'audécèsdel

' assuré . « Cela
demandeunevéritableexpertisequenous
avonsacquiseoutre-Atlantique et quinous

a permisdecréeruneplate-formede
couverturesfinancièresenEurope »

,

remarqueJeanMalhomme
,

directeur
techniquevieet banquechezAxaFrance.
Ladébâcledesmarchés a pourtant
conduitAxaà revoirà la baisselesgaranties
contenuesdanssesgammesaméricaines
d

' annuitésvariables
( également

baptiséesAccumulator
)

. Certainesoptionsont
étééliminées

,

d

' autresretarifées à
la

hausse
,

et le tauxutilisépourcalculerles

rentesa étémodifiédanscertainscas.
Quantauminimumgaranti ,

il
a été

ramenéde6 %% à
5 %%enfévrierdernier

pourla commercialisationd

'

Accumulator 8.2 . EnFrance
, Capitalressources

a

également essuyélesplâtresdela crise.
Censéoffrirà sesassurés6 %%de
revenuspendantcinqans

, puis7 %%pendant
dixans

,

le contrataurait
,

auxdiresde
certains

, déjàbiendesdifficultésà

pouvoir tenirsespromesses.
L

' efficacitédesvariableannuities
reposesurla réuniond

' aumoinsdeux
facteurs . Unerentabilité à moyenterme
desmarchéssuffisante

(

certainsparlent
d

' unminimumannuelde7 %%à
8 %%

).

Et unecapacité à gérerdescouvertures
suffi-sammentrobusteset sophistiquées
pourprendre le relaisducapitaldel

'

assuré
,

s' il vientà
s' épuiser .

« Mêmes' il

estdifficileaujourd ' huid

' anticiper
fermementquoiquesoit

,

le momentne
semblepasforcémentle plusmalchoisi
dupointdevuedumarkettimingpour

ZOOMSURTROISLANCÉSE

TERRED

' AVENIR

? Assureur : LaMondiale
? Versementmin

.
à l

' entrée : 100000
? Agedusouscripteur : min . 45ans

max
. 75ans

? Périodededifféré : déclenchedes
revenus

à partirde6oans
? Frais

(

max.
)

: surversement :

4

,5

%%.

Gestionannuelle :
0 ,96

?

L
ue`6011alitieannuel : de0

,5

%%à 1 ,25%%selon
l

'

âgeet le profil d

' investissement

? Rendementmin . garanti à la souscription :

4

,5

%%

? Modederevalorisation
:
enphased

'

épargne ,

le montantannueldesrachatsprogrammésestvalorisé
,

encasdehaussepositivedusupport d

' investissement
parrapportà la primeinvestie

(

déductionfaitedesfrais
)

de
4

,5

%%decettehaussechaqueannée
(

valorisation
définitivement acquise )

+ touslestroisansenphase
deversement desrevenus

? Supports d

' investissement :
troisfondsprofilés(

Terre
d

' avenirprudent , Equilibreet Dynamique )

+ fonds
eneuros + gammede40OPCVM

? Revenuminimumgarantià 65ans
, pour5o000

-

investisà 5oans : 2 25o-

lanceruncontrat à annuitésvariables »

,

avanceGuillaumeLeroy,

associédu
cabinetWinter& associés.

COMPLEXITÉ
L

' incertitudefinancière et la complexité
desmontagesà mettreenoeuvre
expliquent le retardprisdansle domainedes
variableannuitiesparcertainsassureurs

,

pourtantconvaincusdel

' efficacitédeces
nouveaux contrats . ChezSwissLife

, par
exemple ,

onindiquequecescontrats
« fontpartiedela stratégiedela

compagnie et qu'enFrance
,

unproduitseralancé
à

la rentréedeseptembre »

. Une
plateformedédiéeexistedéjàauLuxembourg ,

et SwissLifecommercialisecetypede
produitsenAllemagneet enSuisse .

« La
conjoncturefinancièrenousa poussésà

reculer la miseenplace, pourtantdûment
programmée,

d

' uncontrat à annuités
variables

, lequelexigeuneingénierie
financièredepointe,

d

' autantplusdélicateque
lesbasesdedonnéessontbouleversées »

,
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ALLIANCERETRAITEINVEST4LIFE

? Assureur :
AGF-Allianz

? Versementmin . à l

' entrée : 3o000
( pasdeversementcomplémentairepossible )

? Agedusouscripteur : min . 45ans- max . 75ans

? Périodededifféré : min . i
an

(

1

)

-

max
. 15ans

? Frais
(

max.
)

: surversement :

4

,5

%% .
Gestionannuelle :

0 ,99%%

? Coûtdegarantieannuel : pourunhomme : de0 ,42%%

à
2 ,25%%dela

valeurdusupportd

' investissement - pour
unefemme : de0 ,49%%à

3 ,08?h

?
Rendementmin . garantià

la souscription :

3

,5

? Modederevalorisation : chaqueannée
,

enphased

'

épargne ,

le
montant

annueldesrachatsprogrammésestvalorisé
,

encasdehaussepositive
dusupportd

' investissementparrapportà la primeinvestie
(

déduction
faitedesfrais

)

de
3

,5

%%decettehausse
(

valorisationdéfinitivementacquise )

? Support d

' investissement :

Allianzstratégie50
(

FCPdiversifiépouvant
comprendrejusqu' à 6o%%d

' actions
)

?
Revenuminimumgaranti à 65ans

, pour5o000investisà 5oans :

1 671e

(

1

)

A partirde58ans
,

l

' assurépeutchoisirdeprofiterimmédiatement desrachats

expliquedesoncôtéStéphaneDedeyan.
Pourle directeurgénéraldeGenerali
patrimoine

, malgréleurcomplexité ,

les
variableannuitiesincarnent

, aprèsles
contratseneuroset

le multisupport ,

« la

troisièmegénérationdel

' assurancevie ».

ChristopheEberlé
, président d

'

Optimind ,

société d

' actuariat et deconseils
, partage

cepointdevue : « Celafaitdesannéesque
nousnousnouspenchonssurla

problématiquedela
retraitecomplémentaire

individuelleet quenousétudionscequise

faitsurcefrontauxEtats-Unis .
Noussommes

persuadésdubien-fondéduconceptdes
variableannuities .

Cesproduitsoffrent
unealternativeauxfondseneurosdont

la
sécuritéa pourcontrepartie unetrop

faiblerentabilitéà longterme
,

maisaussi
auxunitésdecomptedontle dynamisme
sepayeauprixfortdurisquepour l

'

assuré .
Aveccescontrats

,

lesassureurs
proposentunesolution à

la croiséedufonds
eneuros et

desunitésdecompte,

assortie d

' unegarantiefortederevenusquire

Accèslocalà nossolutionsglobales
d

' assuranceConstruction

posesurleurcapacitéà gérerle risque .
»

Maistouslesprofessionnelsnese
montrentpasaussienthousiastes .

«
Ces

contrats
,

trèsséduisantsdansle principe,

comportent ,

commetouslescontratsd

'

assurancevied

' ailleurs
,

untriplerisque
financier

,

demortalité et derachat
,

mais
ils l

' accentuent »

,

constateChristophe
Beohler

,

membredel

' institutdes
actuaires .

ChezBNPParibasassurance
,

on
reconnaîtque«

lesvariableannuities
constituentuneinnovationmajeuredansle

domainedel

' assurance »

,

maison
considèrenéanmoinsque« lesconditionsde
marchéactuelles

, marquéesparla forte
volatilité et le faibleniveaudestauxd

'

intérêt
,

sontpeupropicescarellesrendent
trèscoûteuses lesgarantiesdonnéesau
client »

.

MêmeréticencechezDaniel
Collignon ,

PDGd

' Axériavie . «
Ceproduit

coûtetropcherà l

' assuréet
il génèredes

dangerspourl

' assureurquiestgaranten
dernierrecours .

Notreprofession , quia

plutôtbienrésistéà
la crisefinancière ,

n' a
sansdoutepasbesoindecerisquede

déstabilisationsupplémentaire .

»

Plusieursassureursplaidentparailleurspour
unemeilleureinformationdesassurés
quant à

la mécaniquecomplexedeces
produits . «

Nonseulementil
est

indispensable quedansuneopérationd

' assurance

quiviseà garantirdesprestationsdetrès
longterme

,

lesengagementsdel

' assureur
soientintégralement provisionnés ,

rappelleClaudeFath
, présidentdel

'

associationd

' assurésAgipi ,

maisil
seraitdebon

tonquelesassuréscomprennentbienque
lesrevenusgarantis à

viequ'onleurvante
danscertainespublicités s' appuientpour

l

' essentielsurle
rachatprogressifde. . .

leurcapital !

»

"

LessociétésdugroupeXLlnsuranceproposentdesgarantiesTRC /
TRME

ciblées
, spécialementconçuespourrépondreà vosbesoinsd

' assurance.
Bénéficiez

,

vousaussidenotresolidité . ContacteznotreéquipeConstruction
localeau +

33
(

0

)1

55500999ouvisiteznotresiteInternet à
l

' adresse
www.xlinsurance.com / construction.

MINSURANCE
FONDAMENTALSTRENOTH -CAPITAL ANDPEOPLE

L.D.

Nro
.??

: 74"

: q

'
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