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Les assureurs se
préparent

à lancer des offres
« variables annuities »

Les produits « variables annuities » ou

contrats à annuités variables

permettront-ils de relancer le marché de l'

assurance vie particulièrement morose ?

Plusieurs assureurs semblent
y

croire

et sont sur les rangs pour proposer
ce type d' offre tels que Groupama ,

Generali
,

Swiss Life qui a déjà lancé

son premier produit à annuités

variables
,

Swiss Life Champion ,

en octobre

2008 en Allemagne et qui prévoit une

offre similaire en Suisse début 2009 .

La Mondiale Partenaire a lancé en

janvier 2009 l' assurance vie Terre d'

Avenir
, prévoyant une garantie à vie d' au

moins 4 ,5%% du capital investi par an .

Accessible à partir de 100.000 ¬

(

5.000

¬ pour les versements complémentaires )

aux personnes de 45 à 75 ans
,

cette offre

comporte trois orientations de gestion ,

prudent , équilibre , dynamique .
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OPTIMIND FORME
LES ASSUREURS
La société

d' actuariat
,

conseil
et ingénierie Optimind se lance
dans

la formation
professionnelle destinée aux assureurs et

aux banques . L' offre s' articule
autour de deux pôles .

« Les essentielles »

s' adressent
à

l' ensemble des collaborateurs
des services administratifs
ainsi qu'aux distributeurs et

commerciaux .

« Les expertes »

abordent les sujets d' actualité
et les principales thématiques
de

la science actuarielle .
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Placements : une nouvelle génération de produits pour 
améliorer sa retraite

Maximiser les revenus 

destinés à compléter sa 

retraite, avec un minimum 

garanti : c’est le principe 

tout simple d’un nouvelle 

génération de produits 

retraite, dits à « variable 

annuities ». Ce concept 

venu tout droit des Etats-

Unis est aujourd’hui 

proposé en France par 

quelques grands noms 

de l’assurance, comme 

AGF ( AGF) ( avec 

Invest4life), Axa 

(Accumulator Retraite) et bientôt par La Mondiale (Terre d’Avenir). Et une demi-

douzaine d’autres banques et assureurs devraient suivre dans les mois à venir, 

selon la société d’actuariat Optimind. 

 

Ces produits fonctionnent tous selon les mêmes principes. Moyennant le 

versement d’un capital de départ, à partir de 30 000 €  chez AGF (AGF) et Axa (100 

000 €  à La Mondiale), ils garantissent à leurs souscripteurs de toucher une rente 

annuelle jusqu’à la fin de leurs jours, avec un minimum garanti à l’avance. Dans 

les faits, le capital est versé sur une assurance-vie : il est donc possible de 

récupérer les sommes placées à tout moment, idéalement après 8 ans pour 

limiter taxes et impôts. En cas de décès, les sommes sont transmises aux 

bénéficiaires désignés. Quant à la rente servie, elles est ponctionnée sur le capital 

du contrat. Une fois ce capital épuisé, une rente viagère prend le relais. 

 

La véritable innovation tient dans une autre garantie : la rente promise au départ 

n’est qu’un minimum. Le capital est en effet placé sur les marchés financiers : 

s’ils progressent, un mécanisme de cliquet permet de revaloriser la rente. A 

l’inverse, cette dernière ne peut baisser, même en cas de dégringolade continue 

des marchés. 

 

Prenons l’exemple d’un versement de 100 000 €  sur Invest4Life, d’AGF (AGF). Le 

souscripteur est assuré, à partir de 60 ans (ou plus tard s’il le souhaite), de 

percevoir, à vie, 4 000 €  par an. La somme est en réalité placée sur un fonds 

profilé, « équilibré » ou « dynamique ». Si, au bout d’un an, le fonds a progressé 

de 10%, la rente garantie sera revalorisée d’autant (déduction faite des frais). De 

même les années suivantes. Et peu importe les éventuelles baisses futures, les 

revalorisations sont acquises. 

 

Une assurance tout risque, en quelque sorte. Le hic : elle se monnaie au prix fort. 

En plus des traditionnels frais sur versements (jusqu’à 4,85%) et de gestion (de 

l’ordre de 1% l’an), il faut ajouter un prélèvement de 0,50 à 3,60% des sommes 

placées par an, selon les contrats, l’âge et le sexe du soucripteur. Le prix du 

confort. 
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RETRAITE
Les assureurs se
préparent à

lancer des offres
« variables annuities »

Suite de la page 1

Le coût de la garantie est non négligeable de

0 ,50%% à 2%% par an selon le profil .

Ces produits « variables annuities » permettent

à
leurs souscripteurs de bénéficier de

versements partiels programmés le plus souvent à

vie grâce à une garantie spécifique de rente

qui intervient si
les marchés financiers sont

défavorables .

«

C'
est un nouveau

positionnement des assureurs sur l' épargne retraite .
En

raison du recul de plus en plus net des régimes

obligatoires de retraite
,

cette offre de «

variables annuities » devrait avoir un écho

important en France
, indique Christophe Eberlé

,

président d' Optimind ,

société de conseil en

actuariat et informatique .
Le succès sur le

marché américain est très important (

+ 14%%

de 2005 à 2006 sur les encours des « variable

annuities »

)

.
Au niveau du marché européen ,

tous les acteurs sont en train de s' organiser

pour proposer ce type de produit .

»

Axa France qui s'
est positionné sur ce créneau

en avril 2007 et qui a
lancé une nouvelle

version en septembre 2008
(

Accumulator

Retraite
)

a
totalisé quelque 500 M¬ de

collecte avec ses deux offres .
Plus récemment

,

AGF a lancé Allianz Retraite Invest4Life .

L'
assureur table sur une collecte de 100 M¬

pour cette nouvelle offre en France en 2009

(

Assurances des Particuliers n107
,

décembre

2008
)

. Si avant la
crise financière

,

les

bancassureurs ne s'

intéressaient absolument pas à

ce concept ,

il en va autrement aujourd' hui
,

précise Christophe Eberlé .
Une des

particularités de ces offres « variables annuities »

réside dans leur plate-forme commune à

plusieurs pays ,

le plus souvent implantée en

Irlande
, qui permet de réaliser des économies

d'
échelle considérables .
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